附件：新增仪器设备详细技术参数一览表（本清单所拟规格型号、技术参数允许适量变动，但使用性能、使用功能不能缺失）
	序号
	主要设备名称
	规格型号
	单位
	数量
	详细技术参数

	1
	数字经济智能对抗实训平台
	V3.0
	套
	1
	一、软件整体要求
1、B/S（Browser/Server）结构，无点数限制，客户端不需要安装终端软件，支持基于校园网、互联网的应用。
2、平台采用.NETCORE5.0开发，支持跨平台部署。
3、采用SQLSERVER,SQLITE2种数据库，可根据具体情况部署相对应数据库。
4、平台包括管理员端、教师端和学生端，其中管理员端至少有教师管理、数据备份；教师端至少具备竞赛任务、班级管理、实验分数、实验报告等功能。
5、平台提供单个教师账号多实验班级同时实训功能，便于统一管理；
6、平台拥有智能处理功能，内部构建实验报告体系，可以查看、下载实验报告。
7、本平台已设定了登录密码的最低复杂度要求，旨在大幅提升账号的安全性，从而有效保障账户安全。
8、本平台支持运营5年，每年2周期。
9、大数据分析指标包括劳动力背弯曲线、用户数量预测、商家数量预测、渠道效果预测。
10、本平台提供操作引导，可通过操作引导查看或跳转到相应的操作步骤。
11、本平台支持在首页查看满意度、品牌价值、平台资金等信息。
12、系统集成AI教学助手，包括智能问答、AI视频生成、多模态绘图与代码编写等核心功能，依托自然语言处理技术，为师生提供实时、安全、契合教学场景的智能化互动学习支持。
(1)AI教学助手：系统搭建智能问答，支持实时智能交互，解答实验操作问题并深入解析实验原理，助力高效学习。
(2)AI视频生成：可根据语言描述自动生成视频片段，满足多样化教学需求。
(3)AI绘图生成：基于文本描述快速生成高质量图片，丰富视觉化教学内容。
(4)AI代码生成：根据需求描述自动生成代码，辅助编程与实践教学。
13、软件产品需提供由国家版权局颁发的《计算机软件著作权登记证书》
14、软件制造商平台需支持有关国家一级学会主办的学科榜单竞赛和安徽省教育厅主办赛事四届及四届以上，并提供证明材料。
二、功能模块及具体要求
（一）管理员端程序功能
1、教师管理
（1）教师账号支持单个新增，内容包括用户名、密码、使用期限、教师姓名、联系方式。
（2）教师账号也可通过批量导入功能以csv或excel的形式导入表格进行批量上传。
（3）支持对账号进行锁定和解锁，限制账号的登录权限。
（4）支持根据开始时间和结束时间进行排序以便快速查找教师账号信息。
2、背景资料：本平台至少提供3份不同背景的默认资料，支持在管理员端上传的背景资料所有教师账号都可查看与使用。
3、参数设置：本平台至少提供1份默认参数，支持在管理员端上传的参数所有教师账号都可查看与使用。
4、自动执裁：本平台支持自动裁判功能，设计当年开始-第一期商户获取提交、第一期商户获取结束-第二期商户获取提交、第二期商户获取结束-当年介绍、单个节点超时、累计超时、这5个关键点的时间。平台将自动计时，未在规定时间点操作完成者，账号自动破产。
5、教学辅助：本平台提供操作手册、教学大纲等教学辅助资料帮助教师授课。
6、数据备份：本平台支持对平台的整体数据进行备份与还原。
7、操作日志：能够记录管理员和教师的ip地址、操作内容、操作时间。
（二）教师端程序功能
1、竞赛任务
（1）支持新增、删除、开始/暂停、完成竞赛任务。
（2）新增任务时，需要填写任务名称、初始资金，选择班级、背景资料、竞赛参数、运营周期、竞赛ID号和是否自动执裁。
（3）支持在竞赛详情中查看已进入任务的账号，并对不是该任务的账号进行移除；支持对操作不下去的账号进行注资或破产操作；支持通过操作详情查看各个账号的经营概况、平台流量、入驻商家、买方用户、成交记录、财务报表、排名趋势等信息。
（4）通过市场排名，查看各个账号的所有者权益、品牌价值、综合得分，并推送至学生端。
（5）支持查看各个账号的破产申请和融资申请，进行同意或拒绝操作。
（6）通过数据分析查看各个账号的平台流量指标、销售转化指标、客户评价指标、营销活动指标。
（7）通过同步点查看各个账号当前操作时间、提交状态。
2、班级管理
（1）支持新增、编辑、删除班级信息。
（2）在学生列表值支持单个新增学生账号或者通过前缀导入和excel导入的形式批量导入学生账号。通过班级管理无需重复导入学生账号。
3、背景资料
（1）支持新增、删除、编辑、复制、发布背景资料。
（2）背景资料包括基础参数、数据采集、买方用户、卖方用户、风险投资人、政策环境。
（3）通过基础参数可修改商家类型和数字人民币贷款利率。
（4）通过数据采集上传数据库连接、Python采集、API接口采集、RPA机器人等采集方式对应的指标数据，包括劳动力背弯曲线、用户数量预测、商家数量预测、渠道效果预测。
（5）通过买方用户可设置基准用户数量、每期增长比、用户群体比例、贷款需求人数、贷款金额、品类占比等数据并支持下载
（6）通过卖方用户可设置7类商家的供应量和均价以及广告服务数量占比、AR/VR技术数量占比、智能客服数量占比、商品推荐数量占比、5G技术数量占比、大数据技术数量占比、实名认证数量占比、、满意度要求贷款额度、入驻限制并支持下载。
（7）支持风险投资人批量导入和单个导入，内容包括出现年份、投资机构、投资金额、上年度净利润要求、年投资回报、投资年限。
4、参数设置
（1）本平台至少提供1份默认参数，支持新增、删除、复制、编辑、设置参数。
（2）参数包括市场结构、人才招聘、金融服务、服务器管理、平台构建、引流推广、平台维护、数字安全、用户转化、数字物流、获取商家用户、商家服务、流失比例等，可通过调整参数的数值来改变实训的难易程度。
5、实验分数
（1）支持对完成后的竞赛任务设置评分方案，包括实验分数和平时成绩的比重。
（2）支持编辑评分，其中实验分数由平台根据学生操作按照评价指标自动得出，平时成绩以及其他需手动打分，最终平台根据评分方案自动得出综合成绩，
（3）支持成绩以Excel的形式下载。
6、实验报告
本平台在竞赛任务结束后支持查看和批量下载学生的实验报告。
7、教学辅助
本平台提供操作手册、教学大纲等教学辅助资料帮助教师授课。
（三）学生端程序功能
1、背景信息
背景信息包括行业背景技术环境政策环境、市场环境、用户画像、劳动力环境、渠道分析。
2、大数据分析
（1）劳动力背弯曲线：从数据库连接、API接口采集、Python采集、RPA机器人等方式中选择其中之一采集分析数据，然后通过数据清洗处理缺失值、异常值、重复值和字符，最后在描述性分析、聚类分析、词云分析、趋势分析、劳动力背弯曲线分析等方法中选择合适的方法分析出当年工资与劳动力供给之间的关系。
（2）用户数量预测：从数据库连接、API接口采集、Python采集、RPA机器人等方式中选择其中之一采集分析数据，然后通过数据清洗处理缺失值、异常值、重复值和字符，最后在描述性分析、聚类分析、词云分析、趋势分析、劳动力背弯曲线分析等方法中选择合适的方法预测当期用户数量。
（3）商家数量预测：从数据库连接、API接口采集、Python采集、RPA机器人等方式中选择其中之一采集分析数据，然后通过数据清洗处理缺失值、异常值、重复值和字符，最后在描述性分析、聚类分析、词云分析、趋势分析、劳动力背弯曲线分析等方法中选择合适的方法预测当期商家数量。
（4）渠道效果预测：从数据库连接、API接口采集、Python采集、RPA机器人等方式中选择其中之一采集分析数据，然后通过数据清洗处理缺失值、异常值、重复值和字符，最后在描述性分析、聚类分析、词云分析、趋势分析、劳动力背弯曲线分析等方法中选择合适的方法分析出合适的推广渠道。
3、数智决策制定
数字人才决策
（1）人员类型分为数字技术人员、数字运营人员、人工客服和大数据分析人员，不同的岗位对应不同的能力值；
（2）可根据大数据分析-劳动力背弯曲线了解市场工资与劳动力供给之间的关系，未进行劳动力背弯曲线分析工资高于分析后的工资。
（3）支持通过招聘记录查看是否紧急招聘、人数、薪酬。
数字化平台决策
（1）服务器管理：服务器包括增强型C7云服务器、通用型C6云服务器、内存型M7云服务器，不同的服务器规格、固定带宽、数据库、租赁费不同。
（2）平台开发：本平台提供2种客户端，包括移动端和PC端；本平台提供4种支付方式，包括电子钱包、支付宝、网上银行和微信支付；本平台提供7种数字技术，包括AR/VR技术、物联网技术、AI智能客服、AI算法-商品推荐、5G技术、大数据技术和区块链技术。在平台构建过程中，需要保护数据的隐私和完整性，以及防止未经授权的访等。本平台提供6种数字安全技术，加密和认证技术、访问控制技术、数据备份与恢复技术、网络安全技术、数据安全监控与预警和反欺诈技术。
（3）平台管理：本平台提供7种不同的品类。每期需要选择新上线的模块。同时，需要投入数字技术人员来进行平台的维护；当所有数字安全技术开发成功之后，可选择是否构建信用贷款、是否构建生意人贷款。
数字营销决策
（1）引流推广：本平台提供6种引流方式，分别为社群裂变、搜索引擎、自媒体引流、、合作推广、招商活动和商业展会。
（2）用户转化：本平台提供8种用户转化方式，包括首单立减、注册礼券、周二限定券、会员签到积分、抽奖活动、回归礼券、节日福利、口碑红包，不同的方式适用不同的对象，包括新用户、老用户和沉默用户。操作完成之后，可查看AARRR销售漏斗模型中用户获取、用户激活、用户留存、用户收益、用户传播的比例。
（3）平台商家福利：本平台商家福利包括新人扶持、商家激励、精英培训计划、免费基础技术支持、数字技术支持。
（4）盈利模式：本平台提供8种盈利模式项目包括基础技术服务费、交易佣金、广告服务、商品推荐、智能客服、AR/VR技术、5G技术和大数据技术，其中商品推荐、智能客服、AR/VR技术、5G技术、大数据技术等技术费用需要开发完成后才能收取。
数字物流决策
（1）数字物流技术有助于提高物流服务的效率、准确性和智能化水平。本平台数字物流技术包括多智能体自主协同技术、地理大模型、射频识别技术、氢能源技术、供应链数字孪生技术、数字供应链控制塔。
（2）不同的物流技术需要不同的期数和配置费用。
数字金融决策
（1）生意人贷款：入驻平台的商家有一定的贷款需求。商家申请贷款后，平台会对实名认证的企业发放贷款。发放前提是将所有数字安全技术开发完成并成功构建生意人贷款。
（2）信用贷款：平台可以向有贷款需求的用户发放信用贷款，平台会对实名认证的企业发放贷款。发放前提是将所有数字安全技术开发完成并成功构建信用贷款。
（3）融资管理：在平台构建过程中，如资金不足，可以向银行申请贷款，贷款申请审批通过后，银行将通过数字人民币实时发放贷款至企业账户中；当平台达到债券发放前提时，可发放数字债券；同时，每年市场上有很多风险投资机构，满足风险机构的投资前提就可以获得其投资。
4、市场用户获取
（1）获取商家用户：通过竞争的形式获取商家，不同的市场背景，商家的类型不同，如食品、家电、数码、家居、服装、医药、美妆。
（2）获取买方用户：本平台根据获取的消费者形成5个不同的用户群体画像。
5、周期结算
（1）成交额结算：支持确定商家和消费者之间各品类商品的成交详情，包括商家类型、总供给量、总需求量、成交数量、成交金额。
（2）收支核算：确定本平台当期的收入和支出详情，包括基础技术服务费、佣金、广告服务、智能客服、商品推荐、AR/VR技术、5G技术、大数据技术、用户转化成本、平台商家福利、薪酬核算、云服务器租赁费等。
（3）平台结算指标：每期会对满意度、退款率、规模效应、用户转化率、商家流失比、网络效应、范围经济效应、平台卡顿次数等指标进行核算。
（4）客户服务：通过投入人工客服数量来处理订单降低退款率。通过投入运营人员提高用户对平台的满意度。
（5）客户流失：客户流失包括商家流失和沉默客户。通过流失记录和沉默记录可查看每一期的数据。


